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0P COSTS CONTACTS

Como ya eres socilio principal
de MasterCard/Visa, estas
conectado con Prosa (Carnet)
Y posees todas 1l as
certificaciones requeridas,
puedes emitir tus propias
tarjetas, siguiendo cilertas
reglas, Qgque pueden ser
totalmente personalizables
con tu marca o la de tus

clientes.
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& ;Como pueden
utilizarse tus
Tarjetas?

& FEn México (Carnet/
MasterCard/Visa)y el
Mundo (MasterCard/Visa) :

& Retiros ATM (cajero)

& Transferencias
interbancarias -
SPEI (asociando con
STP) desde tu APP

& Compras directas en
puntos de venta

& Compras digitales /
compras en internet

& En México (Carnet/ . »

MasterCard/Visa) : ‘ ) - P |
v . N ”
& Depdbdsitos en | . " ¢
ventanilla ¢ .
& Retiros en cajero \
I t jet ‘ Disponible en
sin tarjeta b‘(kmgcpby
& Para los clientes de tus clientes payment

Disponible en el
D App Store
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MODELO DE OPERACION DE
TUS TARJETAS

#» Tu Cliente define el numero vy tipo de tarjetas
con las que operarQ; define si requiere de o
oersonificacion de la mismas; se definen |as
reglas de utilizacion y operacion de todas las
tarjetas o por segmentos, v, deposita en Ila

cuenta concentradora asignada por TI el

monto total con el que operaran las tarjetas
solicitadas.

» A traves del Portal Corporativo Fromt interaction Window

(FIWMR) con el que contard el cliente (tu se lo instalaras), él

mismo podra dispersar a cada tarjeta el monto gue defina.
Cuando el monto de |la tarjeta se extinga el cliente podra volver o
dispersar cuantas veces reguiera, siempre gue tenga saldo |a
cuenta concertadora, el cliente podrd depositar en la cuenta
concertadora las veces gue requiera.
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Tu Cliente define el numero v tipo
de tarjetas con las que operarag;
define si reguiere de |0
oersonificacion de la mismas; se
definen las reglas de utilizacion vy
operacion de todas las tarjetas
O POr segmentos, v; se determindg
el monto maximo de gasto gue
oodra tener diariomente cadad
tarjeta.
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POSTPAGO

En este modelo, el cliente deposita
en una cuenta concertadora

asignada por Ti una prima
colateral, la cual serad el monto
mMAaximo que podran gastar todas
sus tarjetas cada 24 hrs.

El cliente, al dia siguiente, debe
liquidar los consumos de sus
tarjetas antes de las 11:00 hrs.
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@ T En el momento del dia en gue las

tarjetas del cliente alcanzan el monto {}
de [a prima colateral, en ese
POSTPAGCO

momento |a plataforma

CoreAuthorizervMrR (ty

olataforma) rechazarda cualguier
operacion de cualguier tarjeta del
cliente. De igual forma si a las 11:01 am
del dia siguiente, el cliente no ha
depositado los consumos de todas
sus tarjetas del dia anterior Ia
olataforma rechazard cualguier
operacion de cualguier tarjeta del

Cliente.
# LOS montos de las primas colaterales pueden
‘1 ampliarse en el momento qgque el cliente asi o
considere o incluso preliguidar gastos en epocas
@ de elevado gasto identificadas por el cliente; fines

w de semana, periodos vacacionales, fiestas

especificas, etc.
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SEGMENTOS
DE NEGOCIO Tarjetas de Tarjetas de
DE TUS dispersion de regalo (clientes

o empleados
=

Tarjetas de
iIncentivos

CLIENTES recursos (varios) \

Tarjetas de
viaticos -
combustibles

L 4
L4
/
\
\

Tarjetas de

circuitos Tarjetas de
cerrados subsidio al
(comercios salario

|
I | \
especificos) \

Tarjetas de ' {2 ) Tarjetas de

compras en e- bonos y
commerce estimulos al
personal
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TU MODELDO
DE NEGOCIO
EJE

Produccidn de
Tarjetas

Inicial por cliente:

$300k a $450k Fee de gestion
por dispersion
Fee por mensual

tarjeta activa

Comisién por
manejo de
cuentas

Comisién por
retiro ATM

Envios, disefio y CC

[
‘ ~-'~:'=~,
— .

Tasa de
imntercambio



Los clientes buscan
servicios
personalizados para
estrategias de
marketing efectivas.

Practicidad

Los clientes desean un
control interno 'y
operaciones eficientes
las 24 horas.

Interconexion

Los clientes quieren
servicios bancarios
integrados con otros
productos.
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;POR QUE HAY UN AMPLIO MERCADO
PARA ESTOS SEGMENTOS Y SERVICIOS?

Costo

Los clientes estan
preocupados por las
altas comisiones
bancarias y buscan
alternativas mas
econdmicas.

Caracteristicas

Los clientes necesitan
caracteristicas de
tarjetas que los bancos
no ofrecen.

Reglas
Especificas

Los clientes requieren
soluciones a medida
que los bancos no
proporcionan.






